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Vento di poppa
e correnti favorevoli
sulla rotta di NexGeo
già pronta a salpare
La società specializzata nella geoscienza marina e costruzioni offshore
mostra una crescita a doppia cifra e prospettive inulterioreespansione
Per gli analisti è da acquistare in vista del salto di listino atteso nel 2026
ValeriaPanigada

N
el mare magnum diPiazza Affari emerge una pic-
cola quotata lecui potenzialità potrebbero essere
ancora non del tutto “scoperte”. Il suo nome è
Next Geosolutions edè tra igruppi leader a livello
internazionale nel campo delle geoscienze mari-
ne edei servizi disupporto alle costruzioni offsho-
re, principalmente nel settore energetico delle
rinnovabili. Secondo gli analisti, il vento resta fa-
vorevoleaquestastoria tutta italiana, tanto da so-
stenere raccomandazioni d’acquisto. Intanto in
Borsa il titolo si prepara a un possibile cambio di
rotta con il passaggio al mercato principale, un
salto che potrebbe fare da trampolino peraumen-
tarevisibilità e scambi. È il momento giusto per
salire abordo?

NAVIGARETUTTA LA FILIERA
Fondata nel 2014 e parte del gruppo Marnavi (ar-
matoreitaliano che operaa livello globale nell9in-
dustria petrolifera e del gas offshore), NextGeo è
riconosciuta come uno dei principali protagoni-
sti nel segmento molto specifico ma sempre più
strategicodelle geoscienze marinee delle costru-
zioni in mareaperto. Inpratica, ècoinvolta in tut-
te le fasi di vita delle infrastrutture sottomarine:
dall’ideazione eprogettazione, all’installazione e
manutenzione, fino alla dismissione. E questo le
consente di inserirsi nelle catene di fornitura dei
grandi player energetici. Il fatto che tra iclienti fi-
gurino nomi come Saipem, Terna, Prysmian ed
Enidà già unamisura dellacredibilità industriale
raggiunta.

In quanto parte del Marnavi, Next Geosolu-
tions può contaresull’accesso all’intera flotta off-
shoredel gruppo, in gran parte navi di supporto
ad alta specializzazione, oltre che un ampio par-
co di attrezzature, in grado di offrire un portafo-
glio di servizi completo. Si va dalla consulenza
specialistica alle indagini geofisiche, geotecni-
che,ambientali e archeologiche marine, fino ad
attività più complesse come l’individuazione, la
rimozione e la gestione di ordigni inesplosi, oltre
al supporto diretto alle costruzioni.
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INUMERI PRENDONO ILLARGO

Il2025 si è chiuso con numeri chehanno superato
le attese. I ricavi sono cresciuti del 31,5% raggiun-
gendo i 267,3 milioni di euro, sostenuti sia

dall’espansione dei progetti sia dal contributo
dell’acquisizione di Rana Subsea. Ancora più si-
gnificativoè il livello diredditività:unEbitda sali-
to intorno ai 70 milioni e un utile netto vicino ai
50 milioni. La performance incoraggiante ha per-
messoal management di proporre ladistribuzio-
nediundividendo di0,12euro perazione.

Il vero punto diforza, però, non è tanto il pas-
sato recente quanto il mercato in cui NextGeo si
muove. Una parte rilevante dei ricavi (oltre il
40%) arriva dai cavi elettrici sottomarini ad alta
tensione, che stanno diventando l’ossatura invisi-
bile dei sistemi energetici moderni. In un conte-
sto incui torna con forza l’importanzadella tran-
sizione energetica e della sicurezza degli approv-
vigionamenti,queste infrastrutture sono destina-
tea moltiplicarsi. Le stime parlano di un mercato
da quasi 50 miliardi entro il 2036 nella sola area
Emea (cioè Europa, Medio Oriente e Africa), con
un tasso medioannuo dicrescita del 28% nel pros-
simo decennio. A questo si aggiungono la ripresa
attesa delle rinnovabili e un rinnovato dinami-
smoanche nell’oil &gas. Insomma, il vento rima-
ne favorevole, con una domanda prevista solida
in tutti imercati finalienessun impatto sull'attivi-
tàderivantedaiconflitti inMedio Oriente. «Laca-
pacitàdicogliere la domanda insettori che vanno
oltre quelli tradizionali, grazie alle sue navi e alle

attrezzature ampiamente adatteaqualsiasi attivi-
tà nel radar della società, sostiene le prospettive
di crescita sostenibile del gruppo», sottolineano

gli analisti di Intesa Sanpaolo.
In questo scenario, lastrategia della società si

sviluppa su diverse direttrici: consolidare la pro-
pria posizione rafforzandosianche in mercati ad
alto potenziale, come quello delle telecomunica-
zioni sottomarine e della protezione delle infra-
strutture critiche, espandersi geograficamente e
continuare acrescere ancheper lineeesterne.

IL TITOLO VERSO NUOVI ORIZZONTI

In Borsa il titolo ha guadagnato circa il 58% negli
ultimi dodici mesi, un movimento che secondo
diversi analisti, non esaurisce ancora il potenzia-
le. Intesa Sanpaolo e Alantra hanno una racco-
mandazione di acquisto sul titolo (rating buy), e
unprezzo obiettivo rispettivamente di16,6 euro e
di 15,5 euro, con un potenziale upside di circa il
35% rispetto all’attuale quotazione in area 12 eu-
ro. «Riteniamo che l'azienda offra un interessan-
te mix di crescita, visibilità e redditività», com-
mentanoda Intesa Sanpaolo. Anche il recente in-
serimentonella EGM Watchlist di Websim Corpo-
rate (divisione di Intermonte) rafforza l’idea che
si tratti di una realtà ancora poco esplorata e ap-
prezzatadagli investitori.

Un possibile catalizzatore all’orizzonte è rap-
presentato dal passaggio al mercato principale
Euronext Milan previsto quest’anno. Un salto
che, di norma, porta con sé maggiore visibilità,
più liquidità e interesse tra gli investitori. Ma

ogni navigazione ha le sue incognite, tra esecuzio-
nedei progetti, dipendenza da grandi commesse
e un titolo che è già salito parecchio. D’altronde,
si sa, il mare non è sempre calmo e senza onde.
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Sottolalente
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